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ПРОСТО

Условия 
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информационном 

приложении к журналу 
«Росбанк», действительны  

на 1 октября 2010 г. 
Точную информацию можно 
получить в офисах Росбанка,  
по телефону 8-800-200-66-33 

(звонок по России бесплатный)  
и на сайте www.rosbank.ru.
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Сделаем осень
яркой!

Осень уже давно считается началом нового делового года. 
Компании начинают одновременно подводить итоги уходя-
щего года и планировать бюджеты на следующий, телеканалы 
радуют зрителей новыми телепроектами… Простые граждане, 
оставив позади сезон отпусков и легкомысленных трат, заду-
мываются о собственном благосостоянии, планируют крупные 
покупки и продумывают стратегию сохранения и преумно-
жения личных накоплений. А Росбанк традиционно им в этом 
помогает, предлагая новые банковские продукты и развивая 
уже существующие.

«Сезонный» вклад предлагает выгодные условия. Возмож-
но, именно сейчас вам стоит перестать прятать сбережения 
«под матрац» и отнести их в Банк? 

Может, именно осенью стоит задуматься о приобретении 
в кредит нового автомобиля? Ведь весной и летом цены на 
машины традиционно растут, а сейчас, напротив, начинают 
действовать скидки — и в некоторых случаях скидка полно-
стью покрывает выплаты по кредиту, фактически превращая 
его в беспроцентный.

Именно осенью, когда уже не за горами сезон слякоти 
и морозов, особенно ярко мечтается о собственном теплом 
и уютном доме — так почему бы не реализовать эту мечту с по-
мощью ипотечного кредита? И тогда «календарный» новый год 
вы уже встретите в новых стенах.

Когда дни становятся короче, а солнце все чаще прячется за 
тучами, так не хватает ярких красок. Но вы можете «раскрасить» 
даже такую повседневную мелочь, как совершение покупок или 
операций в банкомате, с помощью банковской карты. Просто 
выпустите карту с индивидуальным дизайном — и она будет ра-
довать вас ежедневно. Ведь из мелочей, по сути, складывается 
наша жизнь, и добавить в нее позитива — в наших силах.
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Клиентов  
«ДельтаКредит»  
обслужат  
в Росбанке
Теперь они могут бесплатно  
оформлять Пакеты банковских  
услуг и погашать кредиты  
в банкоматах Росбанка. 

С июля текущего года Росбанк начал 
предоставлять льготное обслужи-

вание Пакета банковских услуг «Стан-
дарт — Корпоративный» заемщикам  
ЗАО «КБ ДельтаКредит» по программам 
ИЖК. В рамках льготных условий заем-
щикам также предоставляется возмож-
ность осуществлять бесплатные перево-
ды в банкоматах Банка с использованием 
карт, выданных в Банке, в погашение 
задолженности по кредиту в рамках про-
грамм ИЖК ЗАО «КБ ДельтаКредит».

Росбанк уходит в отрыв
Рынок автокредитования в России постепенно оживает.  
Об этом свидетельствуют данные, полученные «РБК.Рейтинг»  
в рамках подготовки очередного рэнкинга самых  
автокредитных банков по итогам I полугодия 2010 года. 

Срок — дольше,  
возможностей — 
больше
Приятная новость для тех,  
кто намерен воспользоваться  
кредитом для приобретения  
автомобиля.

Росбанк увеличил срок действия 
положительного решения по авток-

редитам с 30 до 90 календарных дней. 
Это значит, что теперь, получив поло-
жительный ответ Банка, клиенты могут 
не торопиться с выбором автомо-
биля, а подойти к этой серьезной 
покупке более основательно. Для 
выбора оптимального для себя 
варианта в их распоряже-
нии целых три месяца. 

Лидером рейтинга самых автокредит-
ных банков традиционно является 

Сбербанк, у которого общая сумма выдан-
ных кредитов на покупку автомобилей за 
I полугодие составила почти 22 млрд руб. 
Правда, это на 2,74 % меньше, чем за ана-
логичный период прошлого года. В отли-
чие от Сбербанка большинство остальных 
участников рынка продемонстрировали 
положительную динамику.

При этом самые внушительные тем-
пы роста в данном рыночном сегменте 
продемонстрировал Росбанк, объ-
емы кредитования которого выросли 
с 10 718 автокредитов общей суммой 
4 млрд руб. во II полугодии 2009 г. до 
31 196 автокредитов общей суммой 
12,4 млрд руб. в I полугодии текущего 
года. 
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Квартиры с Росбанком —  
еще доступнее!
С 15 сентября 2010 г. Росбанк обновил линейку 
ипотечного жилищного кредитования для клиентов, 
планирующих приобретать недвижимость 
на вторичном рынке жилья. 

В новой линейке Росбанк предлагает продукты с фиксиро-
ванными ставками — «Рублевый» (от 11,5 % годовых) и «Ва-

лютный» (от 9 % годовых в долларах США), а также продукты с 
комбинированными ставками — «Экономный 5» и «Экономный 7» 
в рублях РФ с фиксированными ставками на первые пять лет — от 
10,5 % и семь лет — от 11,25 %. 

Теперь клиент сможет выбрать продукт, наиболее полно удовлетворя-
ющий его потребности — к примеру, кредиты с комбинированными ставка-
ми будут интересны тем, кто ориентируется на минимальную ставку. 

Модификация кредитной линейки Росбанка стала возможна благодаря 
совместной работе российских банков Группы Societe Generale. Банки наме-
рены к 2015 г. увеличить долю Группы на российском рынке ипотеки до 10 %.

Теперь не нужно стоять в очередях за проездными билета-
ми и высчитывать оставшиеся оплаченные поездки: опла-

та поездок в метро производится за счет кредитных средств. 
В начале следующего месяца нужная сумма просто будет 
списана с кредитной карты. 

Помимо функции безналичной оплаты проезда в метропо-
литене, кредитная карта «РОСБАНК — Экспресс Кард» облада-
ет всеми преимуществами кредитных карт Росбанка: беспро-
центный период кредитования (до 62 дней), большая сумма 
кредитного лимита (до 300 000 рублей по карте Classic и до 
600 000 рублей по карте Gold), возобновляемость кредита (при 
возврате кредитных средств клиент снова может использовать 
свой кредитный лимит). Беспроцентный период распростра-
няется как на безналичные операции по карте при оплате то-
варов и услуг, так и на операции по снятию наличных.

В метро — по кредитной карте 
Обладатели 
кредитной 
карты 
«РОСБАНК — 
Экспресс Кард» 
с транспортным 
приложением 
уже оценили  
по достоинству 
ее возможности. 
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Банки идут в ногу со временем и на-
ряду с ежедневными финансовыми 
услугами предлагают свои специаль-

ные предложения — пакеты банковских 
услуг, которые, как правило, состоят из 
набора услуг расчетно-кассового и дис-
танционного банковского обслуживания, а 
также дополнительных услуг и привилегий 
от банка и его партнеров. В настоящее 
время число банков, предоставляющих 
клиентам пакеты банковских услуг, еще 

невелико. Одним из лидеров рынка, пре-
успевших в данном направлении, является 
Росбанк, предложение которого отвечает 
современным потребностям клиентов и 
состоит из трех основных пакетов:

l  «Стандарт» — минимальный набор 
банковских услуг с невысокой стоимостью, 
дополнительные услуги являются платны-
ми. Пакет рассчитан на тех, кто впервые 
знакомится с банком или имеет потреб-
ность в базовых финансовых услугах;

Продукты и услуги, которыми ежедневно 
пользуется современный человек, зачастую предлагаются в виде 
специальных предложений, наборов. Например, в транспорте 
можно приобрести абонемент на определенное количество поездок; 
торговые сети предлагают наборы, которые содержат необходимые 
клиенту товары по более выгодной стоимости; операторы мобильной 
связи предлагают воспользоваться различными видами пакетных 
предложений, включающих в стоимость SMS, MMS, интернет-трафик 
и т. д.— все эти предложения несут в себе дополнительные удобства 
и финансовую выгоду для клиентов.

Больше — выгоднее!

РИ
СУ

Н
О

К:
 В

И
ТА

ЛИ
Й

 П
О

Д
ВИ

Ц
КИ

Й



5Просто о деньгах  l  Росбанк  l  № 3 / осень 2010

ПРОДУКТЫпакетные предложения

Набор услуг в рамках пакетов

Пакеты банковских услуг «Стандарт» «Комфорт» «Элит»

Счет в рублях, долларах США, евро 3 (1 счет) 3 (2 счета)
 3  

(5 счетов)

Международные банковские карты: 
1 основная и 3 дополнительные

3
Visa Electron/ 

Maestro

3
Visa 

Classic/
MasterCard 

Standard

3
Visa Gold/

MasterCard 
Gold

Услуга «Сберегательный счет» 3 3 3 

Переводы между счетами одного Клиента внутри Филиала 3 3 3 

Переводы между банковскими картами 3 3 3 

Постоянное поручение на перечисление во вклад 3 3 3 

Прием наличных в кассах и банкоматах Банка 3 3 3 

Выписка по счету в банкомате Банка 3 3 3 

Скидка на сейфовые ячейки 3 3 3 

«Интернет-Банк» 3 3 3 

«Телефонный Банк» 3 3 3 

«Мобильный Банк» 3 3 

Страхование банковской карты 3 3 

Выдача наличных в банкоматах Банка, БСЖВ  
и банков-участников ОРС

3 3 

Программа привилегий Eqvilibria Club и привилегий Visa / 
MasterCard

3 

Банковские карты с дополнительными возможностями 3 

Выписка по счету в офисах Банка 3 

Выдача наличных в кассах Банка

Внешние переводы в рублях

Внешние переводы в валюте

Исполнение постоянного поручения на перевод

3  — основные услуги, входящие в пакет.    — услуги предоставляются за дополнительную плату.

l «Комфорт» — рас-
ширенный набор услуг 
по оптимальной цене 
для клиентов, активно 
пользующихся банковски-
ми услугами. Включенные 
в пакет услуги выгоднее 
аналогичных, предоставляемых 
отдельно;

l «Элит» — максимальный набор бан-
ковских услуг с дополнительными преми-

альными предложени-
ями и привилегиями от 
Банка и его партнеров. 

Пакет ориентирован на 
состоятельных клиентов.

Также для сотрудников 
корпоративных клиентов, 

для студенческих, социальных 
и партнерских проектов предус-

мотрены специальные условия обслужи-
вания в рамках пакета «Стандарт — Корпо-
ративный».

В настоящее время число 
банков, предоставляющих 

клиентам пакеты 
банковских услуг, 

еще невелико.
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Пакеты банковских услуг предоставляют 
клиентам Росбанка широкие возможности 
и специальные предложения.

Например, при поддержании установ-
ленных тарифами остатков на счетах кли-
ент может сэкономить на обслуживании 
пакета. Так, по итогам месяца комиссия 
за обслуживание может быть даже равна 
нулю. При этом клиент также имеет воз-
можность еще и заработать на размещен-
ных денежных средствах с помощью услу-
ги по начислению процентов на 
остатки — «Сберегательный 
счет».

Для клиентов, кото-
рые желают получить 
от своей банковской 
карты больше, чем 
традиционные функ
ции платежного 
инструмента, предла-
гается оформление 
банковских карт с 
дополнительными воз-
можностями, таких как 
«ТРАНСАЭРО — РОСБАНК», 
«РОСБАНК — Экспресс Кард»» 
и «Мой стиль». Более того, клиентам 
доступна возможность повышения уровня 
банковских карт в рамках пакетов «Стан-
дарт» и «Комфорт» с базовой карты до Visa 
Gold / MasterCard Gold, держателям которых 
предоставляется доступ к программе приви-
легий Eqvilibria Club и привилегий междуна-
родных платежных систем Visa / MasterCard.

Всем, кто дорожит своей банковской 
картой, призвана помочь услуга по ее стра-
хованию от утери или кражи, а также от 
кражи снятых с карты наличных денежных 
средств. Для клиентов, оформляющих пакет 
«Комфорт» или «Элит», приятным открытием 

станет бесплатный первый год страхования 
одной банковской карты!

Также для безопасности и удобства дис-
танционного обслуживания клиенту доступ-
ны системы «Интернет-Банк», «Телефонный 
Банк» и «Мобильный Банк». Системы «Ин-
тернет-Банк» и «Мобильный Банк» позволят 
клиенту быть в режиме онлайн с Банком, 
предоставляя возможность управлять счета-
ми и картами, а также проводить электрон-
ные платежи без посещения офиса Банка.

Гибкий подход к обслуживанию 
клиента и предоставлению необ-

ходимых услуг с учетом изме-
нения его потребностей про-

слеживается и в возмож-
ности изменения пакета 
как на более высокий, так 
и на более низкий уро-
вень. Увеличение уровня 
пакета принесет клиенту 
ряд дополнительных 

преимуществ, таких как, 
например, более высокий 

уровень банковской карты, 
включенной в пакет, а также 

снижение стоимости дополни-
тельных услуг и увеличение скидки 

на аренду сейфовых ячеек.
Среди специальных предложений в рам-

ках пакетов у Росбанка есть одно особенное 
для своих вкладчиков и заемщиков. Данным 
клиентам Банк предоставляет бесплатное 
обслуживание пакета на весь срок вклада 
или кредита! При этом уровень льготного па-
кета зависит от суммы депозита или займа.

Выгода пакетов становится очевидной 
при рассмотрении примеров на цифрах. Для 
удобства сравнения рассмотрим годовую 
стоимость каждого из пакетов при различ-
ном поведении клиента (см. с. 7).

Своим вкладчикам 

и заемщикам Росбанк 

предоставляет 

бесплатное 

обслуживание пакета  

на весь срок вклада  

или кредита

Для клиента с базовыми потребностями наиболее выгодным является пакет «Стандарт». Пакеты 
«Комфорт» и «Элит» включают невостребованные клиентом услуги, которые увеличивают стоимость 
обслуживания.
Оптимальный выбор активного клиента — пакет «Комфорт». Приобретение дополнительных услуг 
по пакету «Стандарт» дороже, а обслуживание по пакету «Элит» приводит к переплате за «лишние» 
для клиента услуги.
Клиентам, ожидающим от финансовых продуктов большего, подходит пакет «Элит». Приобретение 
дополнительных услуг по пакетам «Стандарт» и «Комфорт» является невыгодным для клиента.

Таким образом, данные расчеты демонстрируют оптимальность стоимости пакета для своего 
сегмента клиентов.
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Расчет годовой стоимости обслуживания пакетов  
при различном поведении клиента

Пример поведения клиента
Пакет банковских услуг

«Стандарт» «Комфорт» «Элит»

Клиент пакета «Стандарт»:

l пользуется одним счетом со среднемесячным 
остатком 5000 руб.,

25 руб./мес. 150 руб./мес. 350 руб./мес.

l карта Electron/Maestro, бесплатно
Classic/

Standard  
бесплатно

Gold  
бесплатно

l ежемесячно снимает 30 000 руб. в банкомате, 0,3 % бесплатно бесплатно

l использует «Интернет-Банк». бесплатно бесплатно бесплатно

Стоимость обслуживания клиента  
пакета «Стандарт», в год

1380 руб. 1800 руб. 4200 руб.

Клиент пакета «Комфорт»:

l пользуется двумя счетами в рублях и долларах 
со среднемесячным остатком 25 000 руб.,

15 руб./мес. 150 руб./мес. 350 руб./мес.

l карта Classic/Standard, 600 руб./год бесплатно
Gold  

бесплатно

l использует доп. карту Classic, 600 руб./год бесплатно бесплатно

l ежемесячно снимает 50 000 руб. в банкомате, бесплатно бесплатно бесплатно

l ежемесячно осуществляет один перевод  
внутри Банка на 20 000 руб.,

1 %  
за 1 перевод

0,75 %  
за 1 перевод

0,5 %  
за 1 перевод

l активно использует «Интернет-Банк» бесплатно бесплатно бесплатно

и «Мобильный Банк», 48 руб./мес. бесплатно бесплатно

l оплачивает покупки картой. бесплатно бесплатно бесплатно

Стоимость обслуживания клиента  
пакета «Комфорт», в год

4356 руб. 3600 руб. 5400 руб.

Клиент пакета «Элит»:

l пользуется тремя счетами в рублях, долларах 
и евро со среднемесячным остатком 50 000 руб.,

15 руб./мес. 80 руб./мес. 350 руб./мес.

l карта Gold, 1500 руб./год 1200 руб./год бесплатно

l использует две доп. карты Gold  
с дополнительными возможностями,

1850 руб./год 
за 1 карту

1500 руб./год 
за 1 карту

бесплатно

l один раз в полгода снимает 200 000 руб. в кассе 
Банка,

1 % 0,7 % 0,5 %

l ежемесячно осуществляет один перевод  
внутри Банка на 50 000 руб.,

1 %  
за 1 перевод

0,75 %  
за 1 перевод

0,5 %  
за 1 перевод

l активно использует «Интернет-Банк» бесплатно бесплатно бесплатно

и «Мобильный Банк», 48 руб./мес. бесплатно бесплатно

l оплачивает покупки картой. бесплатно бесплатно бесплатно

Стоимость обслуживания клиента  
пакета «Элит», в год

15 956 руб. 12 460 руб. 9200 руб.
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Сравнение годовой стоимости обслуживания  
пакетных и разрозненных услуг

Услуги Пакет «Стандарт»

Тарифный план  
«Столичный»/  

«Южный»/  
«Дальневосточный»/ 

«Сибирский»/  
«Уральский»/  

«Приволжский»/ 
«Северо- 

Западный»/ 
 «Федеральный»

Счет в рублях, долларах США, евро

25/15/0 руб.  
в месяц при 

среднемесячном 
остатке на счетах 

менее 15 000 руб./
от 15 000 руб.  

до 100 000 руб./ 
от 100 000 руб.  

и более

не менее  
15 руб./мес.

Международные банковские карты Visa Electron / Maestro  
1 основная и 3 дополнительные

3

50 руб.  
за перевыпуск   

1 дополнительной 
карты сроком  

на 3 года

Переводы между счетами одного Клиента внутри Фили-
ала

3 3

Переводы между банковскими картами 3 3

Постоянное поручение на перечисление во вклад 3 не менее 10 руб./мес.

Прием наличных в кассах и банкоматах Банка 3 3

Выписка по счету в банкомате Банка 3 7 руб. за 1 выписку

«Интернет-Банк» 3 3

«Телефонный Банк» 3 3

Стоимость обслуживания, в год от 0 до 300 рублей
не менее  

434 рублей

Обслуживание в рамках пакетных 
предложений является более выгодным 
и по отношению к приобретению разроз-
ненных услуг. Для примера сравним стои-
мость обслуживания по пакету «Стандарт» 
и стоимость аналогичных разрозненных 
услуг в рамках «старых» тарифов Банка 
(для удобства сравнения также приведена 
стоимость годового обслуживания).

Обслуживание в рамках пакета «Стан-
дарт» обойдется клиенту от 0 до 300 
рублей в год в зависимости от средне-
месячных остатков на счетах. Стоимость 
аналогичных разрозненных услуг в рамках 
«старых» тарифов Банка составляет не ме-
нее 434 рублей в год. Таким образом, при-
обретение пакета «Стандарт» как минимум 
в 1,5 раза выгоднее для клиента.

Пакеты банковских услуг от Росбанка представляют собой современный клиенто-
ориентированный подход к ежедневному банковскому обслуживанию, который 
учитывает потребности клиентов и экономит время и деньги.
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Один современный 
философ

заметил, что отсутствие 
денег — это состояние 

сознания. Ему легко 
так рассуждать — он 

полжизни буддизмом 
занимался, его 

сознание очистилось. 
Для остальных 

несовершенных 
людей это состояние 

сознания — вполне 
реальная проблема. 

И можно сколько угодно 
иронизировать над тем, 
что у одних щи жидкие, 

а у других жемчуг 
мелкий, — по сути это 

одна и та же проблема. 
Причем зачастую она 
состоит не в том, что 
деньги нужны здесь и 
сейчас, немедленно, а 

в мучительной мысли, 
где взять денег, если 

они вдруг срочно 
понадобятся. 

Любой каприз
по вашей карте
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Чтобы избавиться от подобных 
страхов, достаточно обзавестись 
кредитной картой.

Что такое кредитная карта? Это бан­
ковская карта с установленным лимитом 
кредитования. Получается, что кредитная 
карта совмещает в себе удобства и бан­
ковской карты, и кредита. «Карточная» 
составляющая дает возможность распла­
чиваться картой в магазине или интерне­
те, а также снимать деньги в банкоматах, 
что позволит избежать необходимости 
носить при себе значительную сумму 
наличных; «кредитная» — предоставляет 
свободные денежные ресурсы на любые 
траты (причем, в отличие от традицион­
ного кредита, при получении кредитной 
карты не нужно указывать цель, на кото­
рую требуются деньги, и к тому 
же можно брать сумму частя­
ми — только на эти части 
и будет начисляться 
процент). 

Итак, банк обязу­
ется предоставлять 
клиенту кредиты в 
течение определен­
ного периода (до 6 
лет) в определенных 
пределах, которые на 
профессиональном язы­
ке называются лимитом 
кредитования. Максималь­
ный размер кредита устанавли­
вается банком для каждого клиента 
индивидуально, исходя из его платеже­
способности, превышать его клиент не 
вправе. В Росбанке границы кредитного 
лимита находятся в пределах от 3 тысяч 
рублей (100 долларов или евро) до 600 
тысяч рублей (20 тысяч долларов или 
евро) в зависимости от уровня карты. 
То есть это сумма, в пределах которой 
клиент волен распоряжаться средствами 
банка для совершения покупок с помо­
щью кредитной карты и снятия наличных 
средств. В течение срока действия кре­
дитного договора можно неоднократно 
воспользоваться кредитом, постепенно 
«выбирая» свой лимит кредитования, 
затем погашать кредит и снова брать в 
долг у банка. Доступный остаток лимита 

кредитования изменяется после частич­
ного использования кредита, после пол­
ного или частичного погашения кредита, 
в том числе после оплаты минимального 
обязательного платежа, и т. д. 

Условия предоставления кредита за­
висят от уровня карты, которая будет вы­
пущена клиенту, и, соответственно, разли­
чаются стоимостью обслуживания карты, 
процентной ставкой за пользование кре­
дитом и размером комиссии за выдачу 
наличных. С октября 2010 г. для держате­
лей карт Росбанка MasterCard Standard/
Visa Classic процентная ставка составляет 
19,9–25,9 % в рублях и 16,9–22,9 % в валю­
те; комиссия за годовое обслуживание — 
от 0 до 600 рублей (в зависимости от 
категории клиента). Для обладателей карт 

Росбанка MasterCard Gold/Visa Gold 
процентная ставка составляет 

18,9–24,9 % в рублях и 15,9–
21,9 % в валюте; комиссия 

за годовое обслужи­
вание — от 0 до 2500 
рублей.

Кредитные карты 
Росбанка обладают 
продолжительным 
беспроцентным пери­

одом кредитования — 
до 62 календарных 

дней. Что это значит? 
Льготный (беспроцентный) 

период кредитования — это 
период времени, в течение кото­

рого с помощью кредитной карты можно 
оплачивать товары/услуги и снимать 
наличные, при этом не платить проценты 
за пользование кредитом при условии 
полного погашения использованного кре­
дитного лимита.

Льготный период кредитования со­
стоит из периода пользования кредитом 
и периода расчетов с банком за кредит. 
Если успеть за это время вернуть деньги 
банку полностью, то проценты за пользо­
вание кредитом взиматься не будут. 

Кто может получить кредитную кар­
ту? Граждане РФ в возрасте от 22 лет 
(на дату погашения кредита женщинам 
не должно быть больше 60 лет, а муж­
чинам — 65 лет), имеющие постоянную 

Можно 

неоднократно 

воспользоваться 

кредитом, постепенно 

«выбирая» свой лимит 

кредитования, затем 

погашать кредит 

и снова брать в долг  

у банка.
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регистрацию в регионе оформления 
кредита или временную регистрацию 
в регионе оформления кредита и посто-
янную — в регионе присутствия одного 
из подразделений банка. Непрерывный 
стаж на последнем месте работы должен 
составлять от 3 до 12 месяцев (зависит от 
вида регистрации и категории клиента). 
Для оформления кредитной карты пре-
доставляется паспорт гражданина РФ, 
один из документов, подтверждающих 
доход, дополнительный документ клиен-
та и, при необходимости, свидетельство 
о временной регистрации. Если клиент 
является вкладчиком Банка, требования 
к нему более мягкие.

Клиент может погашать  кредит, внося 
обязательный минимальный ежемесяч-
ный платеж, включающий в себя не менее 
5 % от суммы фактической задолженнос-
ти (то есть от той части, которой он уже 
воспользовался) и проценты за пользо-
вание кредитом (от суммы, которую он 
реально потратил). Оплата минимального 

обязательного платежа подтверждает 
право клиента на дальнейшее пользо-
вание кредитной картой. Если клиентом 
произведен очередной платеж в сумме 
меньше минимального обязательного 
платежа, то из поступившей суммы банк в 
первую очередь погасит комиссии, затем 
пени и проценты. А сам кредит погашает-
ся в последнюю очередь по остаточному 

принципу. Не стоит задерживаться с пла-
тежами — это может иметь негативные 
последствия в виде уменьшения лимита 
кредитования или вообще приостанов-
ления дальнейшего кредитования. Если 
оплатить больше, чем минимальный 
платеж, то доступный кредитный лимит 
восстановится на внесенную сумму ос-
новного долга. Итак, меньше нельзя, а 
больше — можно. Такое «интерактивное» 
взаимодействие с кредитом, предостав-
ляемым банком, превращает кредитную 
карту в технологичный и удобный инстру-
мент обращения с деньгами.

Для оплаты кредита по кредитной 
карте Росбанк предлагает многочислен-
ные возможности. Выбор остается за 
клиентом, который, как правило, исходит 
из соображений собственного удобства и 
из необходимых сроков проведения пла-
тежа, которые разнятся в зависимости от 
выбранного способа оплаты.

Вариантов оплаты существует множес-
тво. В том числе мгновенные (при помо-

щи банкоматов Росбанка 
и банков-партнеров 
(участников объединен-
ной расчетной системы) 
с функцией cash-in) или 
почти мгновенные: через 
системы дистанционного 
банковского обслужива-
ния «Интернет-Банк» и 
«Мобильный Банк» (если 
операция осуществляется 
в рабочее время, то де-
ньги будут зачислены на 
счет в день проведения 
операции) и через терми-
налы самообслуживания 
«Элекснет» (оплата до 
17:00 зачисляется в тот 
же день). Сеть отделений 

Росбанка по всей стране предоставляет 
возможность оплаты с зачислением от 
дня обращения до 3 дней; платежная сис-
тема «Яндекс.Деньги» гарантирует про-
ведение платежей за 3–5 рабочих дней; 
оплата через отделения Почты России 
при помощи почтового перевода может 
занять до 10 дней. Возможна также опла-
та через отделения сторонних банков.

Информация для клиентов: 
В круглосуточной службе поддержки держателей 
банковских карт Росбанка можно получить информацию 
о карте, в том числе о текущем статусе карты, о доступном 
лимите расходования денежных средств, о совершенных 
транзакциях, возможности блокировки карты в случае утери, 
кражи и т. д. 
Телефоны службы: для московского региона  
(495) 789-88-77, для других регионов — 8 (800) 200-54-34 
(звонок по России бесплатный).
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10.07.2010 клиент оформил кредитную 
карту уровня Gold с лимитом кредитования 
100 000 руб. под 24,9 % годовых .
17.07.2010 снял наличные через банкомат 
(либо расплатился картой в магазине) на 
сумму 1000 руб.
До 10.08.2010 клиент имеет право не пога-
шать кредит.  
Не позднее 10.09.2010 клиенту необходи-
мо:
• для соблюдения условий льготного пери-
ода — погасить сумму 1000 руб. (исполь-
зованную им 17.07.2010) и, если клиент 
снимал наличные в банкомате, оплатить 
комиссию за выдачу наличных 29 руб. 
(1000 руб.  x 2,9 %).  Итого: 1029 руб. В этом 
случае проценты за пользование кредитом 
начислены не будут;
• или внести обязательный минимальный 
ежемесячный платеж (МЕП)  —5 % от суммы 
основного долга (5 % х 1000 руб. = 50 руб.) 
Если клиент снимал наличные в банкомате, 
то  нужно оплатить комиссию за выдачу 
наличных 29 руб. Итого: 79 руб.  Но в этом 
случае условия льготного периода не будут 
выполнены, и на сумму 1000 руб.  будут 
начислены проценты, которые нужно опла-
тить не позднее 10.10.2010. 

Если до 10.09.2010 клиент оплатил толь-
ко обязательный МЕП, то не позднее 
10.10.2010 необходимо:
• для возобновления льготного периода – 
погасить оставшуюся сумму кредита 950 руб. 
и оплатить проценты за пользование кре-
дитом за период с 18.07.2010 по 10.09.2010 
37 руб. 50 коп. (1000 руб. x 55 дней x 24.9 % 
годовых / 365 дней).  Итого: 987 руб. 50 коп.; 
• или внести обязательный МЕП — 5 % от 
суммы основного долга (5 % х 950 руб. =  
47 руб. 50 коп.) и оплатить проценты за поль-
зование кредитом за период с 18.07.2010 
по 10.09.2010 в сумме 37 руб. 50 коп. Итого: 
85 руб.  Но в этом случае условия льготного 
периода не будут выполнены, и на оставшу-
юся сумму 950 р. будут начислены проценты, 
которые  необходимо оплатить не позднее 
10.11.2010. 
Аналогичная логика расчетов применяется 
для последующих транзакций клиента, кото-
рые он может совершить во втором, третьем 
и другом льготном периоде кредитования.
Информацию о предстоящем платеже кли-
ент всегда может узнать, получив справку 
в банкомате Банка, с помощью системы 
«Интернет-Банк» или обратившись в офис 
Росбанка.

Пример погашения задолженности  
и оплаты процентов:

Клиент первый раз снял налич-
ные в банкомате Росбанка или 
расплатился картой в магазине 
на сумму 1000 руб.

первый беспроцентный (льготный) период

10.08.201010.07.2010 17.07.2010 10.09.2010 10.10.2010

В случае если до 10.09 клиент оплатил только минималь-
ный ежемесячный платеж, то до 10.10 ему нужно будет 
погасить платеж, в состав которого войдут проценты за 
пользование суммой 1000 руб. за период с 18.07 по 10.09.

Клиент 
оформил 
договор  
с Росбанком, 
и ему была 
выдана 
кредитная 
карта 

Не позднее 10.09 нужно:
• для соблюдения условий льготного периода — погасить сумму 1000 руб. 
(использованную им 17.07) и оплатить комиссию за выдачу наличных (если 
клиент снимал наличные в банкомате). В этом случае проценты за пользова-
ние кредитом начислены не будут;
• либо внести обязательный минимальный ежемесячный платеж и оплатить 
комиссию за выдачу наличных (если клиент снимал наличные банкомате). 
Но в этом случае условия льготного периода не будут выполнены, и на сумму 
1000 руб. будут начислены проценты.
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Вы можете воспользоваться разра-
ботками профессиональных дизай-
неров, выбрав подходящий образец 

в галерее интернет-сайта Банка  
(www.rosbank.ru), а можете проявить твор-
чество — самостоятельно выбрать изобра-
жение и загрузить его через сайт.

Новая технология нацелена на индиви-
дуальный подход к нуждам клиентов. «Мы 
надеемся, — говорит Директор дирекции 
розничного бизнеса Росбанка Перрин 
Жильбер, — что новая услуга укрепит 
имидж Росбанка как клиентоориентирован-
ного финансового института и привлечет в 
Банк молодежь и всех, кому интересны ин-
новационные финансовые продукты».

Новый сервис предлагается держа-
телям карт международных платежных 
систем Visa и MasterCard — Visa Electron/
Classic, Maestro и MasterCard Standard. 

Выберите стиль 
для своей пластиковой карты

ОПРОС
Вам нравится дизайн 

вашей банковской карты?

нет, хочу карту  
с индивидуальным 
дизайном

мне все равно

В опросе на сайте журнала «Росбанк» (www.rb-j.ru) 
приняли участие 669 человек 

Хотите, чтобы дизайн
вашей банковской карты отражал вашу 
индивидуальность? Отныне ее можно оформить  
по своему вкусу — воспользовавшись новой услугой 
Росбанка «Мой стиль». 

37 %

41 %

22 %

да
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кредиты автокредиты

Для любого автомобиля модельного 
ряда LADA 2009 года выпуска скидка 
составит 6,5 %, а для автомобиля се­

мейств LADA Priora и LADA Kalina 2010 года 
выпуска — 3,9 % от его первоначальной 
стоимости.

Таким образом, с учетом специальной 
цены на автомобиль, рекламная ставка 
по кредиту может достичь 0 % годовых. 
То есть скидка, предоставленная дилером 
ОАО «АВТОВАЗ», может полностью покрыть 
процентные платежи клиента по кредиту.
Например, при оформлении кредита в 
Росбанке в рамках государственной про­
граммы субсидирования на срок 24 мес. 
и внесении первоначального взноса на 
уровне 30 % от стоимости транспортного 
средства.

Программа кредитования «ЛАДА Фи­
нанс» успешно реализуется с апреля 2009 г. 

В соответствии с данными ОАО «АВТОВАЗ» 
более 35 % всех автомобилей LADA при­
обретается с использованием указанной 
кредитной программы. По состоянию на 
01.07.2010 в рамках программы было реа­
лизовано более 54 тысяч автомобилей, из 
них в течение 2010 года — более 28 тысяч. 
Всего же за первое полугодие 2010 года 
банками-партнерами ОАО «АВТОВАЗ» было 
принято более 73,5 тысячи заявлений-ан­
кет на получение автокредита по програм­
ме «ЛАДА Финанс».

Росбанк, один из традиционных лиде­
ров российского рынка автокредитования, 
также является участником указанной 
программы.

Для того чтобы оформить кредит по 
программе «ЛАДА Финанс» в Росбанке, 
достаточно внести первоначальный взнос 
в размере не менее 15 % от стоимости 

Самую популярную марку в России — LADA 
можно приобрести в кредит, воспользовавшись специальной 
программой автокредитования «ЛАДА Финанс». Программа 
реализуется ОАО «АВТОВАЗ» в сотрудничестве с банками-партнерами 
и предусматривает предоставление дилером дополнительной скидки 
на приобретаемый в кредит автомобиль.

Дорожать  
не надо, LADA!



17Просто о деньгах  l  Росбанк  l  № 3 / осень 2010

кредитыавтокредиты

интересующего 
вас автомобиля и 
предоставить ми­
нимальный пакет 
документов: паспорт 
гражданина РФ и до­
полнительный документ 
на выбор: водительское 
удостоверение, заграничный 
паспорт, свидетельство о при­
своении ИНН, страховое свидетельство 
обязательного пенсионного страхования 
или военный билет.

Кредитное предложение «ЛАДА Фи­
нанс» реализуется Росбанком в рамках 
программы «Автостатус», а также программ 
государственного субсидирования авто­
кредитов и государственной программы 
утилизации автомобилей.

Автокредит выдается в рублях, на срок 
от 6 месяцев до 5 лет, комиссия за выдачу 
кредита составляет 6 тысяч рублей. 

Кредит может быть предоставлен граж­
данам РФ:

l в возрасте от 22 до 60 лет (для жен­
щин) и 65 лет (для мужчин) на момент 
окончания срока кредита;

l имеющим постоянную регистрацию в 
регионе оформления кредита или времен­
ную регистрацию в регионе оформления 
кредита и постоянную регистрацию в 
регионе присутствия одного из подразде­
лений Банка;

l имеющим стаж на последнем месте 
работы 3 или 12 месяцев (в зависимости от 
вида регистрации).

Процентная ставка по кредиту зависит 
от выбранной программы, срока кредита, 
первоначального взноса и наличия доку­
ментов, подтверждающих доход.

Первоначаль-
ный взнос,  
%  
от стоимости 
автомобиля

Процентные ставки по програм-
ме «Автостатус», % годовых

С подтвержде-
нием дохода

Без подтверж-
дения дохода

Срок кредита Срок кредита

6–36 
мес.

37–60 
мес.

6–36 
мес.

37–60 
мес.

Не менее 15 14,0 % 15,0 % 16,0 % 17,0 %

Не менее 30 13,5 % 14,5 % 15,0 % 16,0 %

Не менее 50 13,0 % 14,0 % 14,0 % 15,0 %

Для клиентов, при­
обретающих новый 
автомобиль с исполь­
зованием свидетель­

ства об утилизации 
старого транспортного 

средства, Росбанк предла­
гает специальные условия 

кредитования — процентная 
ставка по кредиту будет ниже стан­

дартного уровня на 0,5 процентных пункта.
В случае, если вы приобретаете автомо­

биль в рамках государственной программы 
субсидирования автокредитов, Росбанк 
предлагает еще более выгодные условия 
кредитования — процентная ставка умень­
шается на 2/3 от действующей на момент 
оформления кредита ставки рефинанси­
рования. Таким образом, при ставке рефи­
нансирования 7,75 % годовых дисконт по 
процентной ставке составляет 5,17 % от стан­
дартного уровня процентных ставок банка.

Также программой автокредитова­
ния Росбанка предусмотрены быстрое 
принятие решения по кредитной заявке 
(в течение 1 часа при суммах кредита до 
600 тысяч рублей и в течение 1 дня при 
суммах кредита свыше 600 тысяч рублей) 
и удобные условия досрочного погашения 
автокредита (частичное и полное погаше­
ние возможно по истечении 3 месяцев без 
взимания комиссий).

Совместное с ОАО «АВТОВАЗ» кредит­
ное предложение Росбанка по программе 
«ЛАДА Финанс» является одним из наи­
более выгодных на рынке и пользуется 
большой популярностью у российских 
автолюбителей. В этой связи руководством 
ОАО «АВТОВАЗ» было принято решение 
о продлении действия программы до 
20 декабря 2010 г. Если вы хотите приоб­
рести новый автомобиль на выгодных 
условиях и с минимальными затратами — 
самое время сделать это сейчас с использо­
ванием кредита «ЛАДА Финанс» в Росбанке!

Подать кредитную заявку в рамках 
указанной программы, а также получить 
подробную информацию об условиях ее 
реализации вы можете у официальных ди­
леров LADA и в любом отделении Росбан­
ка. Оформить заявку можно также на сайте 
www.rosbank.ru.

Скидка от дилера  
ОАО «АВТОВАЗ» может 

полностью покрыть 
процентные платежи 

клиента  
по кредиту.
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Лада Калина седан 2010 г. в., 
государственная программа субсидирования

Параметры кредита
Кредит «Автостатус»1

Первоначальный 
взнос 15 %

Первоначальный 
взнос 30 %

Первоначальный 
взнос 50 %

Стоимость ТС  
(базовая комплектация), руб.

262 000

Стоимость ТС (базовая комплекта-
ция с учетом скидки), руб.

251 782

Первоначальный взнос, руб. 46 500 78 600 131 000

Комиссия за выдачу кредита, руб. 6000

Сумма кредита, руб. 212 482 173 182 120 782

Страховые премии2, руб.: 25 310,47

В т.ч.    КАСКО3, руб. 21 350,47

              ОСАГО4, руб. 3960

Ежемесячный платеж (при соответствующем сроке кредита), руб.:

12 месяцев 18 565,12 15 091,27 10 497,15

24 месяца 9690,62 7858,64 5453,28

36 месяцев 6740,07 5453,30 3775,40

Лада Приора хэтчбек 2009 г. в.,
государственная программа субсидирования

Параметры кредита
Кредит «Автостатус»1

Первоначальный 
взнос 15 %

Первоначальный 
взнос 30 %

Первоначальный 
взнос 50 %

Стоимость ТС  
(базовая комплектация), руб.

310 000

Стоимость ТС (базовая комплекта-
ция с учетом скидки), руб.

289 850

Первоначальный взнос, руб. 46 500 93 000 155 000

Комиссия за выдачу кредита, руб. 6000

Сумма кредита, руб. 243 350 196 850 134 850

Страховые премии2, руб.: 28 597,25

В т.ч.    КАСКО3, руб. 24 637,25

              ОСАГО4, руб. 3960

Ежемесячный платеж (при соответствующем сроке кредита), руб.:

12 месяцев 21 262,14 17 153,72 11 719,79

24 месяца 11 098,41 8932,65 6088,45

36 месяцев 7719,23 6198,58 4215,14

1 Расчеты по кредиту в рамках модификации продукта «Автостатус» с подтверждением дохода в рублях РФ.
2 Предварительная сумма страховых премий, оплачиваемая за счет собственных средств.
3 Использован тариф по КАСКО в СК «МАКС» – 8,5%.
4 �Размер страховой премии по ОСАГО рассчитан на основании базового тарифа для Москвы с учетом возрас­

та и стажа (возраст старше 22 лет, стаж вождения свыше 3 лет) и мощности двигателя автомобиля.

Примеры расчетов
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Банк гарантирует
В России отношение к деньгам вообще 
и к банкам в частности — особое. В на-
родной памяти еще свежи девяностые 
с их финансовыми пирамидами и то, как 
государство в один из кризисов путем 
очередной эмиссии новых купюр оставило 
многолетних вкладчиков без накоплений... 
Поэтому в голове россиянина постоянно 
борются два желания: с одной стороны, 
получить как можно больше выгоды от 
предоставления собственных денег во 
временное пользование, с другой — не ли-
шиться их вовсе. Кому-кому, а вкладчикам 
Росбанка не стоит волноваться за судьбу 
своих вложений: банк является участником 
программы страхования вкладов физи-
ческих лиц в Российской Федерации. А это 
значит, что государство гарантирует каждо-
му вкладчику возврат сбережений на сум-

Сохранить  
и преумножить
Лишних денег, как известно, 
не бывает. Но если вам удалось заработать 
больше, чем нужно человеку для 
привычного образа жизни, возникает 
вопрос: на что потратить излишки?  
На крупную покупку вроде машины, 
дорогой техники или ремонта  
квартиры не хватает, а потратить их 
на развлечения и ненужные покупки — 
легкомысленно и обидно.  
Можно отложить деньги «на черный 
день», можно начать копить на какую-
нибудь мечту — а чтобы не было 
соблазна (некоторым людям деньги 
просто «руки жгут», и к накопительству 
они не способны), лучше всего отнести 
накопленную сумму в банк и оформить   
вклад. Так вы не только сохраните деньги, 
но еще и получите дополнительный доход.
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му до 700 000 рублей. Немаловажно и то, 
что Росбанк, входящий в международную 
группу «Сосьете Женераль» и обладающий 
крупнейшей филиальной сетью, работает 
на рынке банковских услуг уже 17 лет и за 
эти годы зарекомендовал себя надежным 
финансовым институтом. 

И потом, не стоит забывать, что одно из 
основных назначений банковского вкла-
да — сохранить средства. И в этом банк 
заинтересован ничуть не меньше своих 
клиентов.

Срочные вклады:  
сроки и ставки
Если вы задались целью сохранить и пре-
умножить свои кровные, доверив их банку 
на определенный период времени, то 
наиболее подходящими для вас являются 
срочные вклады. 

Вклады сроком до года относятся к 
краткосрочным,   а свыше 1 года — к сред-
несрочным и долгосрочным. 

Чем меньше срок вклада, тем 
ниже процентная ставка. Поче-
му? Потому что банки не скла-
дывают деньги вкладчиков в 
сейф, а тут же пускают их в 
оборот с помощью разных 
банковских инструментов. 
Например, один из таких 
инструментов извлечения 
прибыли — это предостав-
ление кредитов. 

Чем больше сумма и срок 
вклада, тем более выгодные 
для себя и своих денег усло-
вия их размещения вы сможете 
выбрать. Все по той же причине: зна-
чительные суммы предоставляют больше 
возможностей для извлечения из них фи-
нансовой выгоды.

Ориентир —  
интересы клиента
Стоит заметить, что в последние годы 
значительно возросла  конкуренция на 
рынке банковских услуг. Многие солидные 
банки, включившись в борьбу за «своего» 
клиента, активно развивали свои депо-
зитные линейки, появились даже новые 
типы вкладов, такие как мультивалютный, 

и прочие. Разумеется, Росбанк не остался 
в стороне от этой борьбы. Причем при 
выстраивании стратегии и тактики во главу 
угла были поставлены интересы клиента. 
Именно клиентоориентированность поз-
волила Росбанку благополучно пережить 
кризис, сохранив и укрепив свои позиции. 

И сегодня линейка срочных вкладов в 
Росбанке построена таким образом, чтобы 
каждый клиент мог найти среди них тот, 
который бы в полной мере отвечал его 
целям и возможностям, и спокойно смог 
бы разместить свои сбережения в Банке. 
Попробуем разобраться во всем много-
образии вкладов и выбрать оптимальный 
для вас вариант.

Как выбрать вклад  
в Росбанке?
Каждые три месяца Росбанк предлагает 
клиентам новый сезонный вклад — с мак-
симально выгодными ставками при усло-

вии размещения средств в опре-
деленный промежуток вре-

мени. В настоящее время 
в Росбанке действует 

сезонное предложе-
ние — вклад «Осен-
ний» (подробнее 
об этом виде вкла-
да — на с. 23).

«Выгодный» — 
это вклад для тех, 

кто хочет получать 
высокий доход от вло-

женных средств, имея 
при этом возможность 

пополнения вклада. Даже при 
минимальной сумме вклада Банк пред-
лагает высокую процентную ставку, а при 
достижении более высокой минимальной 
границы суммы вклада устанавливается 
новая процентная ставка. Начисленные 
по вкладу проценты можно снимать как 
ежемесячно, так и в конце срока вклада. 
Автопрологнация вклада производится 
без дополнительного обращения в Банк.

 «Оптимальный» — лучший выбор для 
тех, кто желает свободно распоряжаться 
своими сбережениями. Так, например, 

Одно 

из основных 

назначений 

банковского вклада — 

сохранить средства. 

И в этом банк 

заинтересован ничуть 

не меньше своих 

клиентов.
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ВКЛАДЫ обзор

можно досрочно изъять часть вклада без 
потери процентов до минимальной суммы, 
установленной договором. Срок вклада 
автоматически продлевается без дополни-
тельного обращения в Банк.

Вклад «РОСБАНК — SOCIETE 
GENERALE» разработан для тех, кто зна-
ет себе цену и знает цену прибыли. Это 
самое выгодное предложение для состо-
ятельных клиентов — Банк предлагает 
максимально высокую процентную став-
ку при максимальном контроле вами ва-
ших вложений. Вклад включает в себя все 
достоинства других предложений Банка: 
автопролонгация без дополнительного 
обращения в банк и с увеличением при 
этом процентной ставки, возможность 
досрочного изъятия части суммы вклада, 
установление новой процентной ставки 
при достижении более высокой мини-
мальной границы суммы вклада. А при 
сумме вклада от 10 000 000 рублей (300 
000 долларов США или евро) предостав-
ляется возможность воспользоваться 
дополнительными услугами в рамках про-
граммы по обслуживанию состоятельных 
клиентов.

«Мультивалютный» — для тех, кто хочет 
обезопасить себя от колебаний курсов ва-
лют или просто иметь возможность конвер-
тировать сумму вклада в другую валюту, не 
снимая наличных и не теряя начисленные 
проценты. В рамках одного договора откры-
ваются сразу три вклада — в рублях, долла-
рах США и евро. Между счетами средства 
могут конвертироваться неограниченное 
количество раз — это не приведет к потере 
процентов. Вклад можно пополнять без 
ограничений по минимальной сумме, а при 
достижении более высокой минимальной 
границы суммы вклада устанавливается 
новая процентная ставка. Автопролонгация 
вклада производится без дополнительного 
обращения в Банк.

Специальные возможности  
для вкладчиков Росбанка
l Каждый вкладчик Росбанка получает в подарок Пакет 
банковских услуг (подробно о пакетах читайте на с. 4).

l Вкладчикам Банка может быть оформлен овердрафт —- 
кредитный лимит по банковскому счету Росбанка на льготных 
условиях при сумме вклада от 20 000 рублей / 700 долларов 
США / 500 евро.

l Предложение для постоянных вкладчиков: увеличение про-
центной ставки при автопролонгации вклада в рублях (вклады 
«РОСБАНК — SOCIETE GENERALE», «Выгодный», «Оптимальный» 
и «Мультивалютный»), размещенного на срок 12 (18 и более) 
месяцев, на 0,5 % (0,25 %).

l Предложение для пенсионеров — опция «Пенсионный»: 
повышение процентной ставки на 0,5 % при открытии и ав-
топролонгации вклада, а также отсутствие ограничений по 
минимальной сумме вклада (вклады «Выгодный» и «Опти-
мальный»).

Как стать вкладчиком 
Росбанка?

Нет ничего проще — для открытия 
вклада вам понадобится лишь 

документ, удостоверяющий 
личность. 
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ВКЛАДЫ«Осенний»

Сумма —  
минимальная,  
ставка — 
максимальная
С 1 сентября по 30 ноября
2010 года в Росбанке действует  
сезонный вклад «Осенний»,  
который принимается на сроки  
от 3 до 12 месяцев, с минимальной  
суммой 15 000 рублей, 500 долларов США 
или евро. Максимальные ставки в рублях 
составляют 6,80 %, в долларах США —  
3,85 % и в евро — 2,75 % годовых.  
Проценты выплачиваются в конце  
срока вклада.

С тоит отметить, что 
в рамках этого сезон-
ного предложения 

ставки являются самыми 
высокими среди вкладов 
Росбанка с аналогичными ми-
нимальными суммами и сро-
ками вкладов. Процентная 
ставка по вкладу «Осенний» 
фиксированная и не подле-
жит изменению до указанной 
в договоре даты возврата 
вклада включительно. При 
размещении вклада «Осен-
ний» каждому вкладчику 
бесплатно предоставляется 
Пакет банковских услуг с кар-
той MasterCard или Visa 

Итак, если вам необходи-
ма максимальная процентная 
ставка при минимальной сум-
ме вклада,  «Осенний» — это 
то, что вам нужно.
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разное полезные советы

Жизнь полна неожиданностей — 
увы, никто не застрахован от временных финансовых затруднений. 
И в таких ситуациях кредит, пусть даже взятый на самых выгодных 
условиях, может стать тяжелым бременем. Что же делать, если вы 
понимаете, что никак не можете внести в срок очередной платеж? 

Как не стать  
злостным 
неплательщиком

2 �Создайте положительный имидж
Чем дольше вы являетесь клиентом банка и добросо-

вестным заемщиком — тем больше шансов, что банк с по-
ниманием отнесется к вашей ситуации. К примеру, клиент 
Росбанка попадает в число добросовестных уже через 
6 месяцев пользования любым кредитным продуктом — 
если, конечно, он вовремя вносит очередные платежи по 
процентам и основному долгу. Если же по каким-то уважи-
тельным причинам вы не можете внести деньги вовремя — 
задержка до 5 дней не испортит вашу кредитную историю 
(хотя штрафы и будут начислены), но злоупотреблять этой 
«опцией» не стоит и, конечно, стоит предупредить о ней 
Банк, обратившись в отделение, где оформлен кредит.

1 Не доводите до крайности
В случае если ваши финансовые затруднения грозят 

затянуться, лучше сразу сообщить о вашей ситуации Банку. 
Ведь если вы просто перестанете вносить платежи, то, во-
первых, сумма вашего долга будет расти за счет пени (сумма 
пени указывается в договоре). Во-вторых, банк может по
требовать вернуть кредит досрочно — и тогда ваши денеж-
ные проблемы превратятся в катастрофу. В-третьих, дело 
может дойти до передачи кредита в работу коллекторского 
агентства и даже до судебной стадии. И вопрос, кто из них 
лояльнее к недобросовестным заемщикам. Банк же во 
многих ситуациях готов пойти вам навстречу — например, 
перенести дату ежемесячного платежа или даже предоста-
вить «кредитные каникулы». Для этого нужно написать соот-
ветствующее заявление. Стоит отметить, что «послабления» 
и «санкции» практически существенно не зависят от условий 
вашего кредитного договора — они могут применяться как 
в случае ипотечного (долгосрочного и значительного по 
сумме) кредита, так и небольшого кратковременного.
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разное

3 �Застрахуйтесь  
от чужих ошибок

Сотрудники Банка рекомендуют вносить очередной пла-
теж до даты, указанной в договоре. Если вы, например, 
вносите деньги не непосредственно в банке или «родном» 
банкомате, а через платежный терминал, обязательно 
позвоните и удостоверьтесь, что средства доставлены по 
назначению — так вы не станете жертвой технической 
проблемы, которая может испортить вашу кредитную 
историю.

4 Не скрывайте прошлое
Кстати, о кредитной истории. Доверия всегда боль-

ше к тому человеку, который ничего не скрывает. Если 
в прошлом вы обращались за кредитами в другие банки, 
и информация об этом есть в единой базе данных Бюро 
кредитных историй, с вашего согласия Банк может ознако-
миться с вашей историей. Также ваше согласие требуется 
на то, чтобы новая кредитная история также была внесена 
в базу.

5 Планируйте расходы
Не секрет, что пользование любыми банковскими 

продуктами учит более рациональному обращению с де-
ньгами и вдумчивому планированию личного бюджета. 
Старайтесь планировать расходы заранее и не брать на 
себя обязательств, которые вам трудно будет выполнять. 
Пусть даже ежемесячный платеж составляет совсем не-
значительную сумму — запланируйте ее внесение на счет 
первым же пунктом после жизненно необходимых трат.

полезные советы

Банк  
во многих 

ситуациях готов 
пойти вам навстречу — 

например, перенести 
дату ежемесячного 
платежа или даже 

предоставить 
«кредитные 
каникулы».

РИСУНКИ: ВИТАЛИЙ ПОДВИЦКИЙ

Банк  
во многих 

ситуациях готов 
пойти вам навстречу — 

например, перенести 
дату ежемесячного 
платежа или даже 

предоставить 
«кредитные 
каникулы».
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разное авторская колонка

Н�едавно от одного знакомого биз-
несмена мне довелось услышать: 
покажи мне свой кошелек, а я скажу, 
кто ты! 

Сказано это было так убедительно, что 
я задумался и решил провести некоторые 
ненаучные экономические изыскания. 
И, как честный исследователь, начал с себя. 
Точнее, со своего кошелька. Из полезного 
в нем оказалось: полторы тыщи рубликов 
в разных купюрах в основном отсеке, 5 
тысяч одной бумажкой в дальнем (стаби-
лизационный фонд), 50 американских дол-
ларов за подкладкой (резервный фонд). В 
боковых отсеках обнаружились менее нуж-
ные вещи: две телефонные симки с разны-
ми льготными тарифами, самая простень-
кая банковская карточка (золотая спрятана 
дома, в надежном месте за часами!), рядом 
с ней — бумажка с нужными цифрами 2365 
(хоть это делаю сам, но вам категорически 
не рекомендую держать такие бумажки 
вместе с карточкой), несколько своих и 
чужих визиток. Часть обнаруженных пред-
метов была явно неиспользуема: пропуск 
на работу, скидочная карта в аптеку и це-
лая горсть мелочи в 10 и 50 копеек. Да, сам 
кошелек выглядел не лучшим образом — 
потертый и с прорехами… ну… почти как 
государственный бюджет.

Затем, заручившись согласием своего 
знакомого бизнесмена, я обследовал 
содержимое его портмоне. Пять тысяч 
новенькими тысячными бумажками. Пять 
разных кредитных карт. Золотая, платино-
вая, зелененькая… и каких-то зарубежных 

банков. Золотая, как выяснилось, проходит 
как «золотко», платиновая как «Петенька»… 
Пин-кодов бизнесмен не помнил, шпар-
галок с циферками обнаружено не было, 
говорит, записаны в телефоне. Да это и 
неважно, поскольку пользуется он исклю-
чительно одной карточкой… той самой 
зелененькой, малоизвестного банка, да и 
то заграничного. Из металлического в ко-
шельке обнаружились весьма покоцанные 
5 советских копеек, происхождение кото-
рых бизнесмен объяснить категорически 
отказался. Наверное, что-то личное… Сам 
кошелек — якобы из какого-то красно-
книжного крокодила. 

Получить доступ к кошельку соседской 
пенсионерки оказалось намного сложнее. 
Тетя Зоя долго отказывалась выдавать свои 
кошелечно-финансовые тайны. Однако в 
обмен на помощь в выбросе на помойку 
старого холодильника «Саратов» консенсус 
был достигнут, и кошелек открыт. Первое, 
что бросилось в глаза — разноцветная 
россыпь скидочных карт. Причем не только 
в аптеки и продовольственные магазины, 
но и в салон красоты, и даже в бутик, тор-
гующий амстердамскими бриллиантами! 
Денег оказалось 520 руб. 36 коп., из них 
300 купюрами по сотне, остальное — де-
сятками и «медью». Во время совместного 
подсчета наличности пенсионерка активно 
ругала правительство, пенсионный фонд, 
поликлинику и руководство центральных 
телеканалов. Среди купюр лежал затертый 
клочок бумаги, который я идентифициро-
вал как расписку. Явно трясущейся рукой 

Кошелек
как зеркало души
Андрей Туманов,
самый известный дачник страны, председатель 
Московского межрегионального союза садоводов, 
главный редактор газеты «Ваши 6 соток» 
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разноеавторская колонка

там было начертано: «120 руб. взял. Отдам 
с получки. Прокладку в кране поменяю 
бесплатно»… Ни подписи, ни даты. С помо-
щью наводящих вопросов удалось узнать, 
что кран по-прежнему капает. Поняв, что 
имею дело с просроченной кредитной 
линией и невыполнением связанных с ней 
обязательств, я предложил свои услуги 
в качестве коллектора. Но путь прямого 
механического воздействия на конкрет-
ное физическое лицо гуманная тетя Зоя с 
негодованием отвергла. Сам кошелек был 
довольно крупный и вместительный, и 
если бы использовался исключительно для 
денежных купюр, в него бы поместилась 
пенсия тети Зои лет за пять. Что, на мой 
взгляд, при всем показном пессимизме 
свидетельствовало о тайных надеждах на 
дальнейшее укрепление пенсионной сис-
темы в нашей стране.

А теперь — то, что не удавалось еще 
никому! Кошелек Президента Российской 
Федерации!

В начале сентября за неведомые за-
слуги я был взят в поездку президента 
по сельхозпредприятиям Оренбурга и 
Саратова. Неискушенный в хитросплете-
ниях протокола, я постоянно вертелся под 
ногами, вставляя, к ужасу местных губерна-
торов, неуместные реплики, ставящие под 
сомнение идиллическую картину железо-
бетонного укрепления продовольственной 
безопасности в крае. Я догадывался, что 
любой президент, заинтересовавшись 
продовольственной проблемой, рано или 
поздно окажется в магазине. И оказался 
прав! Первым делом Дмитрий Анатолье-
вич поинтересовался, все ли в порядке с 
гречкой. Губернатор облегченно выдохнул, 
обведя взглядом прогибающиеся полки, 
свежезаставленные этим деликатесным 
продуктом. Но для покупки президент 
выбрал не гречку, а мороженое. Две штуки 
(кому досталось второе, осталось загад-
кой). Под стрекот камер Медведев напра-
вился к кассе. 

— Деньги-то есть? — тихо спросил я, 
с надеждой сжимая в кулаке сотенную 
купюру.

Президент на мгновенье задумался, 
но не найдя никакого подвоха-намека на 
государственный бюджет, твердо ответил: 

«Есть!» и раскрыл скромного вида, хотя 
явно не из кожезаменителя, бумажник. 
Помня про свою околонаучную миссию, 
насколько было можно, я сунул туда нос: 
в кошельке сиротливо лежали новенькие 
хрустящие 50 рублей. Ими-то Медведев и 
расплатился за мороженое, получив сдачу 
23 рубля. Отделения для мелочи в кошель-
ке не было, поэтому трешку рублями он 
сыпанул к потрепанным десяткам. Еще в 
кошельке я рассмотрел сим-карту к сотово-
му телефону. Наверное, на всякий пожар-
ный, если откажет спецсвязь. Или заклинит 
кнопку в спецчемоданчике…

Я сделал все, что мог. Содержимое 
доступных мне кошельков оказалось и 
предсказуемым, и парадоксальным одно-
временно. Предлагаю присоединяться к 
моему полевому исследованию — изучив 
собственные и чужие (с согласия владель-
цев, разумеется) кошельки, мы имеем шанс 
узнать новую правду о себе. Денег от этого 
в наших кошельках больше не станет, но 
мы можем поделиться с человечеством 
бесценными знаниями. Присоединяйтесь!

Ваш Андрей Туманов

P. S. Самые интересные рассказы о содержимом 
кошелька, присланные в редакцию, не останут-
ся неотмеченными. В нашем призовом фонде 
3 книги Андрея Туманова «Календарь дачника», 
3 подписки на газету «Ваши 6 соток» и 3 кошелька 
с символикой Росбанка. Кроме того, есть надежда, 
что о победителе Андрей Туманов лично доложит 
президенту (при случае…). 
Ждем ваших писем по адресу rb-j@rosbank.ru.

ФОТО: АНАСТАСИЯ ТУМАНОВА
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судоку РАЗНОЕ
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Ура эрудитам!
Правильным ответом на сканворд 
в предыдущем номере было 
ключевое слово «овердрафт». 
Свои ответы нам прислали 
2202 человека, из них 
правильных — 1925. В результате 
недельный отдых в Сочи достался 
Н. Скороходовой из Ижевска, 
а парфюмерные наборы от «Ив 
Роше» получают В. Шарова 
(г. Северск), А. Николаев (г. Саранск), 
Э. Босых (г. Воронеж), В. Горохов 
(г. Якутск), О. Каплуновская 
(г. Волгоград), Ю. Осадчая 
(г. Елизово). Еще 66 участникам 
мы отправим в подарок детектив 
Дмитрия Грунюшкина «Банк 
гарантирует», который вышел 
по инициативе и при поддержке 
Росбанка.
Поздравляем победителей 
и приглашаем всех к участию 
в новом конкурсе (см. с. 32)!
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разное гороскоп

ОВЕН
В начале осени у вас 

появится достаточное 
количество наличных 
денег. Распорядитесь ими 
с максимальной выгодой, 
если получится, погашай-
те кредиты, раздавайте 
долги — в середине осени 
может возникнуть дефицит 
средств и одновременно 
возрасти расходы, связан-
ные с недвижимостью. Зато 
к ноябрю ваши заработки 
будут соответствовать ва-
шим запросам. 

ТЕЛЕЦ 
Впереди у вас — 

непростой, но в целом 
благоприятный период. 
В первые осенние дни воз-
можны задержки зарплаты, 
страховых выплат и другие 
«технические» финансовые 
проблемы. Зато в октябре 
вы сможете достигнуть 
некоторого материального 
благополучия (в основном, 
за счет прежних сбереже-
ний) и даже создать неболь-
шой запас средств. А потом 
старайтесь сократить рас-
ходы, прежде всего — на 
транспорт и связь, и будьте 
осторожнее при соверше-
нии покупок через интернет. 

БЛИЗНЕЦЫ
Похоже, что начало 

осени будет для вас почти 
таким же удачным, как 
и начало лета: появится 
масса возможностей для 
дополнительного заработка, 
при желании, например, вы 
сумеете неплохо заработать 

на обмене валют. Затем 
наступит пора финансовой 
стабильности, которая про-
длится до последней декады 
ноября. Используйте это 
время, чтобы реализовать 
свои планы, особенно такие, 
которые связаны с ремон-
том и строительством жилья.

РАК 
Вполне возможно, что 

осенью вам придется уве-
личить расходы на личные 
и семейные нужды, осо-
бенно на отдых и обучение. 
Не экономьте: такие затраты 
непременно окупятся; если 
не хватает своих денег — 
смело берите краткосроч-
ный кредит на оплату кур-
сов и путевки: как ни стран-
но, отпуск, проведенный 
на любом курорте, осенью 
принесет вам не меньше 
выгоды, чем напряженная 
трудовая деятельность. 

ЛЕВ
А вот у вас в ближай-

шее время финансовый де-
фицит маловероятен. И все 
же не позволяйте себе рос-
коши: не стоит, например, 
тратить свободные деньги 
на приобретение пред-
метов искусства и акций 
известных компаний — это 
очень рискованно. В октяб-
ре не нужно делать долго-
срочные вклады. Гораздо 
лучше открыть краткосроч-
ный депозитный счет.

ДЕВА
 Осень обещает стать 

для вас самым ярким и бо-

гатым на события време-
нем года: вы будете много 
работать и неплохо зара-
батывать, но вслед за этим 
возрастут и ваши потреб-
ности, а значит, и затраты. 
В первой половине сезона 
самую большую часть бюд-
жета должны составить 
расходы на укрепление 
организма и на услуги 
юристов. А из свободных 
средств лучше сделать 
накопления — приобрести 
монеты или слитки драго-
ценных металлов.

ВЕСЫ
Звезды сулят вам 

финансовую стабиль-
ность — поэтому можете 
с чистой совестью посвя-
тить первый месяц осени 
отдыху или своим обыч-
ным занятиям. С 4 по 20 ок-
тября ваше материальное 
положение улучшится, и вы 
сумеете сделать покупки, 
о которых давно мечтали, 
к тому же на выгодных ус-
ловиях (только тратить пол-
ностью свои сбережения 
не нужно). Но после этого 
периода приложите макси-
мум усилий для того, чтобы 
оптимизировать расходы, 
не давайте денег даже дру-
зьям и родным. 

СКОРПИОН
А вот у представите-

лей этого знака в начале 
осени затраты на самые 
необходимые нужды мо-
гут временно превысить 
доходы. Чтобы избежать 
дефицита, хороши будут 

Финансовый гороскоп 
на осень 2010
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анекдоты разное

АНЕКДОТЫ

— Папа, нам в школе гово-
рили, что в голодные годы 
хлеб выдавали по карто-
чкам. 
— Ну? 
— Пап, а как они хлеб в бан-
коматы запихивали?

l l l

— Здесь выдают зарплату? 
Моя фамилия Итого.
— Нет, здесь собирают на-
логи. Как, вы говорите, ваша 
фамилия?

l l l

— Господи, слышишь ли ты 
меня?
— Слышу.
— Господи, что для тебя сто 
тысяч лет?
— Секунда.
— А что для тебя сто тысяч 
долларов?
— Копейка.
— Господи, дай мне копе-
ечку!
— Э-э-э... Секундочку.

l l l

— Может ли стремление че-
ловека к совершенству быть 
уголовно наказуемо?
— Да, если этот человек — 
фальшивомонетчик.

l l l

Голландец приходит в мест
ный муниципалитет и за-
являет:
— У меня родился сын, хочу 
его зарегистрировать.
— Пожалуйста. Какое имя 
вы выбрали для него?
— Гульден.
— К сожалению, под таким 
именем его зарегистриро-
вать мы не можем.
— Это почему еще?! Значит, 
Франками и Марками детей 
называть можно, а Гульдена-
ми — нет?!

практически все доступные 
способы: берите кредит 
в банке и ссуду по месту 
работы, сдавайте в аренду 
или меняйте недвижи-
мость. Не беспокойтесь, это 
ненадолго — уже в послед-
ней декаде октября ваши 
заработки возрастут, и к 
тому же с 21 октября по 
8 ноября 2010 года насту-
пит благоприятный период 
для любых приобретений.

СТРЕЛЕЦ
Вам бархатный сезон 

готовит немало сюрпризов, 
хотя далеко не все они 
будут приятными. Велика 
вероятность, например, 
того, что придется доволь-
но срочно отдавать старые 
долги, причем не свои, 
а близких людей. Но в це-
лом вы вполне сумеете 
уложиться в бюджет, ни 
в чем себе не отказывая. 
Главное — осторожнее 
обращайтесь с банковской 
картой и другими важными 
документами (в том числе 
и с гражданским паспор-
том). А удачными для 
важных покупок будут дни 
с 9 ноября по 1 декабря. 

КОЗЕРОГ 
Похоже, что осень 

станет для вас наиболее 
благополучным периодом 
в году: финансовое поло-
жение будет постепенно, 
но неуклонно улучшаться, 
и уже к концу сентября вы 
можете позволить себе не-
доступные ранее удоволь-
ствия и даже помочь близ-
ким людям. А потом у вас 
появится возможность 
весьма выгодно продать 
ценное, но не слишком 
нужное имущество, напри-

мер, автомобиль, и создать 
солидный запас средств. 
Для этой цели лучше всего 
оформить долгосрочный 
рублевый вклад.

ВОДОЛЕЙ 
В сентябре финан-

сы потребуют самого 
пристального вашего 
внимания: возможны 
и значительное увеличение 
текущих расходов, и допол-
нительные, в основном слу-
чайные, заработки. Чтобы 
не создавать себе непри-
ятных проблем, старайтесь 
обходиться наличными, 
причем действовать надо 
оперативно: не медлите и с 
получением денег, и с опла-
той счетов. Зато к октябрю 
ваши доходы возрастут, а в 
ноябре вы сумеете снизить 
расходы, разделив их с кол-
легами и родственниками. 

РЫБЫ
Не исключено, что этой 

осенью вы будете больше 
тратить, чем зарабатывать. 
Но все же постарайтесь, 
хотя бы в сентябре, обхо-
диться своими средствами. 
Не нужно брать краткосроч-
ные кредиты и менять банк 
в поисках более высокого 
процента по вкладам — 
в лучшем случае вы ничего 
не выиграете, в худшем — 
рискуете потерять довольно 
крупную сумму. А потом 
ваше материальное положе-
ние улучшится, и к середине 
октября вы сможете, если за-
хотите, даже сделать неболь-
шие накопления. Для этого 
лучше всего, если получится, 
использовать уже имеющий-
ся счет или вклад.

Астролог 
Лина САВАНСКАЯ



32 Просто о деньгах  l  Росбанк  l  № 3 / осень 2010

призовой сканвордРАЗНОЕ

Угадайте ключевое слово 
и получите приз!

На этот раз вы можете получить в качестве приза элект-
ронную книгу или MP3-видеоплеер.  
Еще десяти счастливчикам достанутся аудиодиски от ком-
пании «Сони Мьюзик Энтертеймнт» и книги от издатель-
ства «ЭКСМО».  А каждый 20-й, приславший смс, получит 
в подарок книгу-детектив Дмитрия Грунюшкина «Банк 
гарантирует».
Для участия в розыгрыше призов отправьте  
до 30 ноября 2010 года смс на номер 4345 (стоимость — 
5 руб. с НДС), указав в сообщении РОСБ и через пробел 
ключевое слово.

Правила определения победителя: приз вручается каждому N-ному участнику конкурса, ответившему правильно.  
N — это число правильно ответивших читателей, деленное на количество призов. В нашем случае призов 12. Допустим, 
правильно ответили 120 человек. N = 120 : 12 = 10. Получается, что в описанном случае приз получит каждый 10-й участ-
ник, который прислал правильное ключевое слово. Так что дерзайте!








